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ThermHex Waben GmbH

Innovationen finanzieren: mit Fordermitteln unterstiitzte
Kooperationsprojekte

Trriil

e
Mona-Boche-Wiirfel, Marketing-Managerin bei ThermHex, prasentiert
eines im gefarderten Projekt mit Fraunhofer IWMS Halle weiterentwickeltes
Organosandwich,

Mit Férdermitteln unterstiitzte Koope-
rationsprojekte zwischen Unternehmen
und gemeinnitzigen Forschungsein-
richtungen: Welche Chancen und Vor-
teile bieten sie den beteiligten Firmen,
was ist zu beachten und wo liegen He-
rausforderungen? Die ,Mitteldeutsche
Wirtschaft" beleuchtet dies an einem
Beispiel aus der Leichtbaubranche.

Kontakt

Merseburger Str. 237

06130 Halle
Tel. 0345 1316270
www.thermhex.com

Finanzierung von Innovationen

Die IHK informiert zu Unterstiitzungsmaoglichkeiten bei der

Finanzierung von Innovationen und gibt Orientierung im For-

dermitteldschungel - sei es bei Zuschiissen oder Darlehen,

Biirgschaften oder Beteiligungen auf Landes-, Bundes- und

EU-Ebene. Dazu bietet die IHK:

® Einzelberatung

* Informationsveranstaltungen mit Fachexperten

e Aktuelle Informationen (ber: Innovationsnachrichten,
Newsletter, IHK-Magazin und Homepage

Die IHK nimmt ebenfails Einfluss auf die Ausgestaltung von

Férderrichtlinien und vermittelt Bedarfe von Unternehmern -

primdr auf Landesebene, aber auch im Bund und der Euro-

pdischen Kommission iber den Dachverband DIHK. Und zu

guter Letzt unterstiitzt die IHK Unternehmer bei Biirgschaften

der landeseigenen Biirgschaftsbank durch qualifizierte Stel-

lungnahmen.

ThermHex und
Fraunhofer kooperieren

Bereits seit vielen Jahren kooperiert die
ThermHex Waben GmbH, das 2010 in
Halle (Saale) an den Start gegangene
Produktionsunternehmen des belgischen
Leichtbau-Sandwich-Vorreiters EconCo-
re N. V., mit dem gleichfalls in der Saa-
lestadt anséssigen Fraunhofer IMWS.
Die Zusammenarbeit reicht von einfa-
chen Materialtests und -berechnungen
bis hin zu mehrjahrigen gemeinsamen
Forschungs- und Entwicklungsprojekten
im Rahmen von Férderprogrammen.
llingste Beispiele hierfiir sind die lber
die Investitionsbank (IB) Sachsen-An-
halt mit EFRE-Frdermitteln unterstiitz-
ten Projekte ,Organosandwich 1" (2015
- 2017; 60 % Forderung bis zu 231.000
Euro) sowie ,Organosandwich 11* (2017
- vorauss. 2020; 60 % Fdrderung bis zu
160.000 Euro). Dabei geht es um die
Entwicklung von Faserverbund-Sand-
wich-Bauteilen speziell fiir die Automo-
bilindustrie — von den theoretischen
Grundlagen bis hin zur Beantwortung
konkreter Fragen zur angestrebten in-
dustriellen Massenfertigung.

Fachliche Expertise ...

.Das Fraunhofer IMWS Halle ist in vie-
lerlei Hinsicht ein idealer Partner fiir
uns", betont ThermHex-Geschaftsfiihrer
Jochen Pflug und fiihrt mehrere Vortei-
le ins Feld. ,Abgesehen von der raumli-
chen Nihe besitzen die Mitarbeiter dort
eine enorme wissenschaftliche Experti-
se. Wir konnen auf die Analyseverfahren
von Fraunhofer zuriickgreifen, die fiir
uns alleine nicht finanzierbar waren."
Der starkste Trumpf sei zweifellos das
Fraunhofer-Pilotanlagenzentrum fiir
Polymersynthese und -verarbeitung PAZ
in Schkopau. ,Dank des dort vorhande-
nen industriellen Maschinenparks kén-
nen wir die gesamte Wertschépfungs-
kette abbilden und passgenau fiir die
GroBserienanforderungen im Automoti-

vebereich entwickeln. Das ist ganz ent-
scheidend fiir die anvisierte wirtschaft-
liche Verwertung."

... und administrative
Hilfe

Zudem kenne sich Fraunhofer exzellent in
der Forderlandschaft aus. ,So konnten
wir fiir unsere gemeinsamen QOrgano-
sandwich-Projekte das am besten geeig-
nete Unterstiitzungsprogramm identifi-
zieren. Und angesichts seiner langjahri-
gen Erfahrung hat uns das Fraunhofer
IMWS auch bei der Fordermittelbeantra-
gung zur Seite gestanden und damit von
einem groBen burokratischen Aufwand
entlastet”, hebt Pflug hervor.

Dokumentations-
aufwand nicht unter-
schdtzen!

Wo bislang von Chancen die Rede war,
sei auch noch auf die Herausforderun-
gen eingegangen, die solch gemeinsame
Férdermittelprojekte mit sich bringen:
.Sie missen darauf achten, Zeit und
Budget einzuhalten und ihr Tagesge-
schaft nicht zu vernachldssigen”, rat
ThermHex-Marketingmanagerin Mona
Boche-Wiirfel. Zudem sollte der admi-
nistrative Aufwand, der durch die re-
gelmaBig an den Férdermittelgeber zu
liefernden Reports und Projektstands-
berichte entsteht, keinesfalls unter-
schatzt werden, erginzt Jochen Pflug.
.Die projektgerechte Verwendung der
Zuschiisse exakt nachzuweisen, nimmt
ebenfalls Zeit und Personal in Anspruch.
Zum Gliick hat es jiingst eine Erleichte-
rung bei den Férderrichtlinien gegeben:
Zu einem geringen Prozentanteil las-
sen sich bestimmte Ausgaben nun auch
pauschal abrechnen”, erldutert der
ThermHex-Chef. ,Das alles @ndert nichts
daran: Ohne die geforderten Fraunho-
fer-Projekte knnten wir nicht ein solch
starker Innovationstreiber sein.”
ANDREAS LOFFLER




